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Wie auch eine kleine Unternehmensberatung eine gute Position bei
Google erreichen kann
oder

,Wie ich den BDU toppe!*

Uber den langwierigen Weg und die geheimnisvollen Mechanismen zur
Suchmaschinenoptimierung bei Google
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Executive Summary (1)

Mein Nutzen aus dem Inbound-Marketing

& wéchentlich eine Anfrage auf Beratung
& die Webseite spielt dabei immer die zentrale Rolle,

L, ich” werde wahrgenommen, in der Region, in Deutschland und in der ,,Szene”
— man kennt mich

L weitere Elemente zur Steigerung meiner Wahrnehmung und zu meinem
Inbound-Marketing:
= Google muss mich mogen,
= die Listung auf Beraterborse
= Empfehlungen, netzwerken und Vortrage,

& Jede 2. bis 3. Anfrage fiihrt zu einem Auftrag

U Key-Success-Faktoren bei Google
= Trafik, Trafik, Trafik
= Content und SEO
= regelmaRiges Bloggen

VERTRAUEN UND ERFOLG AN IHRER SEITE

Unternehmensberatung Marketing und Vertrieb Uber mich Downloads



Executive Summary (2)

Mein Ziel: Gute Position bel Google

U, Meine Primisse: Kundengewinnung Inbound liber die eigene Webseite

& Das sind wichtige Elemente zum Inbound-Marketing iiber die Webseite:
= Das richtige CMS (die richtige Software) fiir lhre Webseite
= Dierichtige Agentur fiir lhre Webseite und die Suchmaschinenoptimierung SEO
= Auf den Inhalt (Content) lhrer Webseite kommt es an
= Dierichtige Keywords finden
=  Google verstehen — Wie Google lhre Webseite checkt
= Der gesunde Menschenverstand hilft immer weiter
=  Onpage- und/oder Offpage-Optimierung?
=  Wie Google tickt: 300 (?) Kriterien und die sind geheim
= Trafik, Trafik, Trafik, auf den Trafik kommt es an
= Tipps fiir die Onpage-Optimierung
= Tipps fiir die Offpage-Optimierung
= |aufende Messungen und Kontinuitdt der Arbeit an der Suchmaschinenoptimierung
= Bloggen, bloggen, bloggen — Google liebt Blogger
LAMBERT SCHUSTER((=
Mein 1. Keyword: ,,Unternehmensberater”



Executive Summary (3)

Mein Aufwand zum Inbound-Marketing

& EEEE

Blog: monatlich 5 — 10 Artikel aus der Beratung fiir Unternehmer

Webseite: Pflege, Redesign und Verbesserungen an der Technik und in den
Inhalten der Seiten und Artikel, aktuell stehen an:
= Einbau einer semantischen Suchmaschine -> heute erledigt
= Responsives Webdesign (Reaktion auf die Eigenschaften des Endgerates)
= Einsatz eines komfortableren Newslettersystems

alle 2 Wochen ein Newsletter, jetzt an liber 950 Empfanger
Pflege der Adressen in meinem CRM-System
Prasenz in Griinderkreisen und Unternehmerkreisen

Vortrage in Griinderkreisen, IHK, Wirtschaftsforderung, Uni, ...

Betreff: MNews aus der Beratung von Lambert Schuster vom 30, September 2013

eigene Weiterbildung

Sehr [Title] [LastName]!

Zwei Schwerpunkithemen widmet sich dieser Newsletter:
— |hrer Pressearbeit und
— den neuen Businessplanwettbewerben sowie der Beratungsférderung



Gliederung

Gute Position bei Google fir den Unternenmensberater

Vorstellung S&P Unternehmensberatung

Inbound- und Outbound-Marketing —
Vertrieb und/oder Marketing

Wie das mit Google geht und wie Inbound-
Marketing funktioniert

Analysen zur Website lambertschuster.de
Der Wettbewerb mit dem BDU

LAMBERT SCHUSTER
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S&P Unternehmensberatung — Freiberufler

Vorstellung
p
g + Grundung 2004 als Ausgrindung aus einer Steuerberaterkanzlei
+ 2008 bis 2009 wenig Auftrage
+ 2010 Ziel: Wahrnehmung und Inbound-Marketing
#+ 2010 Neuauflage der Webseite
& Grundlage Wordpress
& Einfihrung Blog mit monatlich 5 ... 10 Beitrdgen
% SEO, SEO, SEO
+ nach zehn Monaten erste Erfolge
4+ Steigerung der Besucher von 500(2010) auf 8.000(heute)/ Monat
+ 2012 Redesign der Website
+ aktuell: wochentlich eine Anfrage und monatlich 1 ... 2 Auftrage
+ 14.10.13 Integration einer semantischen Suchmaschine
+ 2014 EinfUhrung Mobile (Responsive Webdesign)

LAMBERT SCHUSTER((C
VERTRAUEN UND ERFOLG AN |HRER SEITE .
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S&P Unternehmensberatung

Runder Tisch bei Lambert Schuster

Runder Tisch Lambert Schuster

Informationen fir Unternehmer und
Erfahrungsaustausch zwischen Unternehmern
+ J-jahrliche Treffen der Unternehmer aus

der Beratung von Lambert Schuster
+ Ablauf

& Vortrag zu einem Fachthema: z.B.

Vertrieb, Steuern, Unternehmertum,
Personal, SEO, ...
Kurzvorstellung von 2 Unternehmen
Netzwerken
Arbeiten in KG (Kleingruppen)
Ausklang
+ 30...40 Teilnehmer

EEEE

Informationen fiir und Erfahrungsaustausch zwischen Unternehmern




S&P Unternehmensberatung
Wissensdatenbank fiir Unternehmer (1)

(@

Blog mit Beitragen zum Unternehmertum

‘*- d ktue“ 350 Beltrage 13.10.13 Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung von Lambert Schuster — jetzt mit
‘*— Themenbereiche 0 semantischer Suche

Die Website von Lambert Schuster ist eine Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung. Mit der
Businessplan _ _
13.10.13 6. Runder Tisch beil Lambert Schuster: “Mehr Zeit zum Netzwerken”
Existenzgru nder 0 Runder Tisch Is: Kurzvorstellungen von ObjectCode und Finest & Fancy, Vortrag Situatives Fiihren
und Gruppenarbeiten zum Elevator Pitch

Finanzplanung
. L 09.10.13 So vermeiden Sie Scheinselbststindigkeit — als Freiberufier und als Unternehmer
Firmen bEItrage 0 Vermeiden Sie Scheinselbststandigkeit. Viele Kriterien sind Indizien fir Scheinselbststandigkeit, B

. . Weisungsgebundenheit und fehlendes Unternehmerrisiko
Fordermittel
. . 23.9.13  FUnf Tipps fur Ihre erfolgreiche Pressearbeit
Marketi ng u nd Vertrieb 0 Pressearbeit ist Teil des Kommunikationsmixes und lohnt sich auch for kleine Unternehmen. Funf

. Tipps fir Ihre erfolgreiche Pressearbeit
Unternehmensfiuhrung

R d T h I 18.9.13 Fordermittel: Griindungsberatung, Grindercoaching, Turn-Around-Beratung
unaer 1iscn is . Ende 2013 und im Janr 2014 andern sich die Fordermittel zur Griindungsberatung, zum
Grindercoaching und zur Turn-Around-Beratung. Erfahren Sie die Details

FCEEEEEEEEE

Vertrieb
VideOS zUr 07.9.13 Marktanalyse B2B ganz einfach: Fiihren Sie Partnerschaftsgespriache!
2 Wie komme ich an Daten zu einer Marktanalyse. Ein pragmatischer Weg lber
Partnerschaftsgesprache aus meiner Unternehmensberatung — immer wieder erfolgreich
Unternehmensberatung

Eine Wissensdatenbank fiir Unternehmer
Viel gelesen und gut gerankt bei Google
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S&P Unternehmensberatung Eine Wissensdatenbank fiir Unternehmer -

Wissensdatenbank fiir Unternehmer (2)

viel gelesen und gut gerankt bei Google

="

Ja
Intelligente Suche mit Sempria L "Vertrieb kann man lernen
6 KEX \ertrieb in KMU- Adressenqualifikation” Datum: 31.07 2013 Aufrufe: 2838
ﬂ SEMPRIA
) 2 Vertrieb und Verkaufen sind keine schwarze Kunst, das kann man lernen.
Kann man Vertrieb lernen? _ ,
o & Vertrieb ganz leicht? - Handwerk oder Kunst? Datum: 24 08 2013 Aufrufe: 1130

"Kalkulation des Stundensatzes™ wurde gut verstanden.

ok

ik

(L)

Intelligente Suche mit Sempria

W
Die Sterne zeigen an, wie gut ein Ergebnis zur Suchanfrage passt: ﬂ SEMPRIA
### ideale Ubereinstimmung Kalkulation des Stundensatzes P

%% gute Ubereinstimmung
% mogliche Ubereinstimmung

lch warne Sie nachdriicklich vor dieser selbstausbeuterischen Kalkulation des Stundensatzes und stelle folgende Fragen:
lhr Stundensatz als Selbstandiger oder Freiberufler fir Dienstleistungen (2), Datum: 24 .08 2013, Aufrufe: 1114

Bei der Kalkulation Ihres Stundensatzes als Freiberufler oder Selbstandiger dirfen Sie diese aber dennoch nicht auler Acht
lassen.

lhr Stundensatz als Selbstandiger oder Freiberufler fir Dienstleistungen (1), Datum: 24 .08 2013, Aufrufe: 4601

Sie sollten mit Stundensatzen zwischen 70,00 und 100,00 EUR rechnen, es sind aber auch viel héhere Satze marktiblich.
GuV - Gewinn- und Verlustplan (Rentabilitatsplan) fir KMU, Datum: 08.09.2013, Aufrufe: 12296
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Gute Position bei Google fir den Unternenmensberater

Inbound- und Outbound-Marketing —
Vertrieb und/oder Marketing

LAMBERT SCHUSTER
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Zwei Wege flihren zum Aufrag ...

... der Kunde kommt auf uns zu ... wir gehen auf den Kunden z
Inbound Outbound
Der Kunde findet uns genau dann, wenn er _Wir gehen auf den Kunden zu und tberzeugen
uns braucht. ihn von seinen Vorteilen, die er mit dem Kauf

Wir sind tberall prasent und liefern dem lunserer Produkte erzielt.

interessierten Kunden genau im richtigen s=\yjr pegeistern den Kunden meist durch
Moment hervorragenden ,,Content* Ipersonliche Gesprache.

% Das ist Teil eines exzellenten Marketlngs_ Das ist Teil eines exzellenten Vertriebes

?

a\\: )
)
V)

Inbound Outbound



Inbound Marketing

Social Media (Web 2.0) erganzt die traditionelle Marketing Welt

LAMBERT SCHUSTER((&
VERTRAUEN UND ERFOLG AN |H
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http://www.avatter.de/
http://www.youtube.com/watch?v=v2vpvEDS000



Aufmerksamkeit im Netz

Gewinnung von Besuchern SUCHE | NACHRICHT:

Willkommen,
Lambert Schuster @

Premium-Mitglied

VERTRAUEN UND ERFOLG AN IHRER SEITE

facebook & © EEB

Pinnwand Info Fotos Felder Besuchte St... Links +

~
‘ Lambert Schuster
-
HOME

Ewitkery) | Suchen €, Startssite  Profil
Was machst du gerade?
LambertSchuster h
Management by Kontostand versus fundierte Unternehmensfiihrung Anhingen: #1 a-
u.pr/lywJ7{

Mein Profil bearbeiten Optionen

5 Lambert Schuster Guten Tag Herr Geilenkirchen,
“Kann ich lhnen helfen?” — “Danke _, nden Sie die neuesten Danke fur lhre Nachrichten und vielen Dank fur Ihre Hilfen.

" o 4 auf meinem Blog Ich betdtige mich derzeit nur wenig mit Linkedln..
so uml® Wie oft l&uft dieser Ki Vertrieb in kleinen und mittleren Unternehmen - http://su.pr/3BDTpK s lacberis T ¢ g

Geschéften ab? : - lesenswert und gute Ansatze, wie der Vertrieb in der Praxis tickt T Twine

i rage bekom dann ei 1 t.
e b SR forii 'am Informationen Lambert Schuster Halte gerjde einen Vortrag vor den
der Kunde mit einem Bedarf in da LambertSchust — Partner meines Netzwerkes §ber Social Media
N P . 1 ambe chuster ch b Er. 1 12-47 iiher Twi . Kommn . efillt mir - Se .
ist. Dabei ware es gar nicht so s @Elisabeth4711 Danke http mbertSchuster.de - 3 Fre : 1 12:47 Uber Twittef]- Kommentieren - Gefallt mir mbertSchuster
o ‘ .o 4 Sl : ! Freunde Marek Hoffmann Na darfh wuensche ich viel Erfolg dabei! Und
Zu wetm. Wir haben auf der Ver 42 Freunde . Daane zuer' die Ger‘ue'sung wuensche. Nach meinem Sohn hat es

- € ! nun leider auch mich erwsc

dass wir unsere Produkte und d LambertSchuster
Vorteile kennen. Was liegt also n warum Unternehmensberaflingen oft schief gehen:
Vorteile al YR AR | : htt it.ly/9pgFfp lch denkg, ein Berater benttigt eine breite

orteile als Gespréchseinstieg zu ni Erfahrung und Kompetenz -t Johannes
Ilhre Sprache gestalten, um so leict 10 el Rautenbe Wittig
gebotenen Nutzen nachvollziehen k& Jwww.steadynews.de/J010/10/lohnt-sich-twitter-

. eispiel-aus-eigener-efahrung-von-eva-ihnenfeldt/ - das lohnt
PatrickBernau Patrick L 13 von L 2 Iesenp 9 g-vo !

pmmentieren - Cefillt mir nbertSchuster on

- Yuan gegen Dollar: Der Krigg der Wahrungen ist entbrannt. #FAS
™ Keine Kommentare » X mp/bNHUtb

flitter - Kommentieren - Gefallt mir

Frank
Dietzel DIA MARKETING - nicht nur im
mLWyT via @youtube
Cefillt mir E fitter - Kommentieren - Gefillt mir
11 Seiten gefallen mir

Handwerk oder Kunst? -

. . . . , s 5 . eb macht

Der Vertrieb Ihrer Firma, ob jung oder alt, sollte besser funktionieren, erfolgreicher ) . - lier - Kommentieren - Geflt mir

arbeiten. Es kommen nicht genug Auftrége. Ihr Untemehmen produziert "

Klassepmd\kte. Diensﬂeistmgen. Aber die Kasse stimmt nicht. Lambert Schuster Managenfent by Kontostand versus
fundierte Unternehmensfihrping - http://su.pr/1yw)7f

: A : ¥ A : A jitter - Kommentieren - Gefallt mir -
Heute beginne ich eine Artikelserie zum Vertrieb. Meine Leser erhalten Anregungen,
den Vertrieb zu verbessem. Ich schreibe eine Geschichte, wie schrittweise der Profilbanner erstellen Lambert Schuster Vertrieb in kleinen und mittleren

Vertrieb zum Erfolg gefiihrt wird. Die Anregungen und Hinweise gelten fiir junge Unternehmen - http://su.pr/3BDTpK - lesenswert und gute

RIS ie der Vertrieb in der Praxis tickt
Untemehmen ebenso wie fiir gestandene Untemehmen. ¥ 12 um 10:28 witter - Kommentieren - Gefallt mir -



Aufmerksamkeit bei Google

mit dem Suchbegriff ,,Unternehmensberater” vorn stehen

GOUSIE’ Unternehmensberater 3

Web Bilder Maps Shopping Mews Mehr - Suchoptionen

Ungefahr 2.260.000 Ergebnisse (0,17 Sekunden)

Anzeigen zu Unternehmensberater @

Unternehmensberater 0211 95589577
www _strategam-nord-west de/ -
KMU-Coaching fir die passende Unternehmensstrategie. Infos hier.

Wir beraten Unternehmen - vr.de
www.vr.de/Unternehmensberatung -
Genossenschaftliche Beratung: fair, aufrichtig, verstandlich. Zur Bank.

Offizer Dienstleistungen - Offizer.de
www.offizer.def -
Birosenice - Unternehmensberatung fir Handel/Handwerk/Freie Berufe

Position 3

Unternehmensberater — Wikipedia L Inkognito-Modus
de wikipedia.org/wiki/lUnternehmenshbherater ~

Unternehmensberater (oft auch als Managementberater bezeichnet) bieten anderen = Standort Bonn
Unternehmen eine Beratung als Dienstleistung an. Oft ist das Management ...

MckKinsey & Company - Kategorie:Unternehmensberater . Stand 13 102013

Unternehmensberater Bonn in den Bonner Branchen
www_bonnbranchen.de/Unternehmensberater_Bonn.html ~

Unternehmensberater Bonn - 222 Eintrage. Einfach und schnell das richtige
Unternehmen finden. Jetzt in den Bonner Branchen.

Unternehmensberater Kdoln, Bonn, Dortmund: S&P ... f
lambertschuster.de/ - LAMBERT SCHUSTER
Der etwas andere Unternehmensberater mit erprobten und neuen Konzepten fir Sie.
Unternehmensberatung zur Griindung, Festigung, Wachstum und ...

VERTRAUEN UND ERFOLG AN |HRER SEITE |




Weitere Google Dienste — hier Google Maps

nicht vergessen: Bilder, Maps, Shopping, YouTube, ...

GOUS[E‘ Unternehmensberater

Web Bilder Maps Shopping News Mehr = Suchoptionen

Ungefahr 2.210.000 Ergebnisse (0,18 Sekunden)

Anzeigen zu Unternehmensberater @

Unternehmensberater-Suche - UnternehmensberaterScout de
www unternehmensberaterscout de/ ~
Hier kostenlos Anfrage stellen und passende Beraterangebote erhalten |

Unternehmensberater 0211 95583577
www.strategam-nord-west.de/ =
Prof. Unternehmensberatung fir lhr Geschaft. Wir helfen lhnen gerne.

IMIG-Unternehmensberatung - imig-ag.de
www.imig-ag.de/Unternehmensberatung ~

Wir sind erst zufrieden, wenn Sie erfolgreich sind!

Unternehmensberater — Wikipedia
de.wikipedia.org/wiki/lUnternehmenshberater ~

Unternehmensberater (oft auch als Managementberater bezeichnet) bieten anderen
Unternehmen eine Beratung als Dienstleistung an. Oft ist das Management ...

McKinsey & Company - Kategorie-Unternehmensberater

Unternehmensberater Koln in den K&lner Branchen
www koelnerbranchen de/Unternehmensberater_Koeln himl =

Unternehmensberater - 269 Eintrdge. Einfach und schnell das richtige Unternehmen
finden. Jetzt in den Kalner Branchen.

Unternehmensberater Koln. Bonn. Dortm. .. A Oberlander Ufer 1544
lamberischuster.de/ Kaln
4.9 Y9 Jk 30 Google-Bewertungen 02236 375125

liederaufiem , Gladbach — i

. (1]

] Gledsen Bepgherg: 5
E_[EDEIm . s Briick =
“@ Fd ___,_::'-"'"' B, = Forsbach

e W sy pe £
. Sirmlor,- 3 GeoBasis0eBRe 1630357 Boogle

Karte fur Unternehmensberater

Anzeigen @

Wir beraten Unternehmen
www.vr.de/Unterneh= -7~ -7 fm e =

G haftliche E st
e, Position 3

[ A
Unternehmensbe Inkognlto MOdUS

www demandsolution m .
06105 91230 Standort Kéln

Effizientes Supply Cha m Stand 13102013

leicht gemacht mit Der

Unternehmensberatung
www_planorg.de/Leistungen ~
03641 56360

Unsere Berater kennen lhren
Klinikalltag. Individuelle Lésungen

LAMBERT SCHUSTER!

VERTRAUEN UND ERFOLG AN |HRER SEITE I
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Gliederung

Gute Position bei Google fir den Unternenmensberater

Wie das mit Google geht und wie Inbound-
Marketing funktioniert

LAMBERT SCHUSTER
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Wie ich (Lambert Schuster) an Auftrage komme

Wahrnehmung erzeugen — der Marketing Mix bringt es

Basics sind Voraussetzung Webseite mit Blog, Visitenkarten

Kunden sprechen Empfehlungen aus, Bewertungen bei Google+,
Empfehlungen und Referenzen Google Maps (30) und auf der KfW-Beraterborse (82)

wochentlich 1 Veranstaltung: IHK, BDU, GIB, KfW, NUK, start2grow,

Netzwerken
Kfw, Offensive Mittelstand, Wirtschaftsforderung, ...

Vortrige halten BDU, IHKs, Wirtschaftsforderungen, Universitat, tu>startUp Clicken,
NUK, start2grow

Social Media XING, Twitter, Google+, Facebook, Facebook-Unternehmensseite,

Kommentare, Portale, Facebook-Werbung
Bloggen, bloggen, bloggen Iiokus-Ke.yword festlegen; @ Snippet Vorschau, Titel, URL,
Uberschriften, Meta Description, Auszug, ... Content

SEO-Suchmaschinenoptimierung SEO, SEO, SEO, Suchmaschinenoptimierung (Onpage und Offpage)

| AMBERT SCHUSTER((

1/3 meiner Zeit geht in das Marketing




Basics einer Webseite

Wichtige Hinweise als Voraussetzung fur ein gutes SEO k

Viele Dinge gilt es bei der Neuinstallation einer Website zu beachten:
= Einsatz eines gebrauchlichen CMS
= derrichtige Hoster
= Sie mussen die Inhalte selber pflegen und optimieren kénnen
= vielfaltige SEO-Funktionen und SEO Tools missen vorhanden sein
=  Anwendung sprechender URL (Adressen im Internet) — URL mit Keyword
= Navigation, Sidebar, Kategorien, Tags, Footer, Header, ...
= Einbindung von:
o Google Webmaster Tools, Google Analytics, Google+
o Social Media, wie Facebook, XING, Twitter, ...

o ..
= Usability, Performance L
. . vy YWordpress ® OpenChis
= ...undim Hintergrund bendtigen (]
S. . .EI Publi=h FIRS Tspirt
e. [ ] .T‘T“F'OS
o einen IT-Fachmann Stecore g oo
. ® Corehedia
o einen SEO-Fachmann ,
Interwoven Yignette

Drupal

Documentum



Schritte zu einem guten Ranking bei Google

besser: Wie ich iiber meine Webseite an Auftrage komme

laufende und konsequente Pflege Sie brauchen ein CRM, newslettertauglich!! Bedingungslose Pflege
von Adressdaten im CRM-Systems alle Kontaktdaten in das CRM

Webseite mit allen IT-Finessen zur WordPress, Joomla Drupal, TYPO3: WordPress ist der
Suchmaschinenoptimierung gute VW Golf, Typo3 eher der Mercedes mit Anhanger

Beitrige (und Webseiten) Keyword- Zuerst das Keyword festlegen; SEO: Snippet Vorschau, Fokus
optimiert erstellen Keyword, SEO Titel, URL, Uberschriften, Meta Description, Auszug, ...

2 oder 4 oder ... oder 10 Artikel pro Monat mit wertvollem Content,

RegelmaRig bloggen suchmaschinenoptimiert

o Newsletter, Verlinkung auf Social Media, Facebook-Werbung (evt
Blog-Beitrage bewerben Adwords)

1. Onpage-Optimierung

SEO: Onpage und Offpage 2. Offpage-Optimierung

LAMBERT SCHUSTER((
Inbound-Marketing ist Arbeit = systematisches Arbeiten



Erstellung von Blog-Beitragen (oder einer Webseite) ((@W\\

===

Entwickeln Sie eine effiziente Systematik KK\L@/)

Was sind die Note, Probleme lhrer Kunden? Welche Engpasse haben

Thema finden die Kunden. Berichten Sie aus lhrer Beratung

1. Recherche im Google-Keyword-Tool

Keyword recherchieren . .
2. Recherche bei den Google Suchergebnissen

Beitrage (und Webseiten) Keyword- Keyword im Titel, in der URL, Uberschriften, Ankertexten, Bildern, in
optimiert schreiben der Meta Description und im Content

Guter Content > 300 Worter, Keyword > 1% ... < 4%, Meta
Elemente der SEO-Optimierung Description, Titel, Uberschriften H2, H3 und H4, Fettdruck,
Verlinkungen, WDF-IDF-Optimierung und 300 Kriterien

Trafik, Trafik, Trafik erzeugen (Social Media, Kommentare in anderen

Beitrage bewerben
Blogs, Portalen, ... Newsletter)

Performance, Aufbauzeit, Navigation, Kategorien, Tags, Headder,

Usability der Webseite Footer, Sidebar, Suchfeld, SocialMedia Buttons, ...

Backlink-Aufbau: gleichmaRig, nicht zu schnell, Vorsicht bei gekauften
Backlinks, Page Rank der Webseite,...

Offpage-Optimierung

| | AMRERT SCHIISTER(li=

300 Google-Kriterien, die sich laufend andern -> ein Geheimnis




Keyword-Recherche (1)

Wie finde ich das richtige Keyword fir mein Inbound-Marketing?

Keywords suchen S
Basiert auf mindastens einem der folgenden Wearte:
W & Ut b u
Wortoder Untemehmensberater
Wartgruppe C
Website lambenschuster de h
Kategorie a
Nur ideen anzelgen, die melnen Suchbegnften sehr ahnlich sind n
[#1 Erweitarta Optionen und Filler Stentocte Daytschiand X Sprachen Dautsch X Cergle Desitop-Compuler und Lapiops f
m Malden Sie sich mt lhren AdWords-Login-Daten an, um alle Vorschlage fir diese Suche anzuzeigen r
nformationen 2u (¢ a len 7

Herunteriaden " Sortiert nach Reevan: v mow

e
# ase spechen  Suchbegriffe (1) 1-1von1 7]

n

Keyword Wettbewerb Monatliche globale Monawene wnale

Suchanfragen Suchanfragen
- I unternehmensberater ~ l Mital 165 000 135 000
v Ade gpeichern Keyword.ldeen (100) 1-50von 100 [~ >
Keyword Wetthewerd Monatliche globale Monathiche lokale
Suchanfragen Suchanfragen

unmemehmensbaratung ~ NMittal 201 000 201.000

F untemahmensbaratung koln ~ Hoch 2400 2400

unternahmensbaratung minchen Hoch 3100 8.100

unternehmensberater ausbildung - Hoch 860 450




Keyword-Recherche (2) - Suchergebnisse

Wie finde ich das richtige Keyword fir mein Inbound-Marketing?

GO SIE unternehmensberater

Web Bilder Maps Shopping Mews Mehr = Suchoptionen

Ungefah{ 2.360.000 Ergebnisse .27 Sekunden

GO ( ng(”.' unternehmensberatung

Web Bilder Maps Shopping Biicher Mehr - Suchoptionen

Ungefahr10.20

(0,25 Sekunden

[
m
[Ta]
[4¢]
T
— N
wl
wl
T

GOUSI@ unternehmensberatung koin

Web Bilder Maps Shopping Mehr = Suchoptionen

'-'n;eféhu[é 180.000 Ergebnisse 0,30 Sekunden

IGOLnge Unternehmenscoach

Web Bilder Maps Shopping Mehr - Suchoptionen

Ungefahy 256 500 Ergebnisse](0,28 Sekunden

D OOom$ZeQ = d® O W

O u »

LAMBERT SCHUSTER((
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Blogartikel und Seiten

Hinweise bei der Erstellung von Beitragen und Seiten

8.

9.

Auf den Inhalt kommt es an. Mindestens 300 Worter sollten den Inhalt Ihrer
Webseite ausmachen.

Knackige Titel (Uberschrift) finden. Der Titel ist als H1-Uberschrift zu setzen und soll
mindestens 40 und weniger als 70 Zeichen haben.

Sprechende URL mit dem Keyword (< 60 Zeichen, maximal 120 Zeichen)

Erstellung einer kurzen Beschreibung fir die Vorschau bei Google mit bis zu 156
Zeichen (Meta Description).

Uberschriften (H2, H3, ...) im Text zur Auflockerung sind erwiinscht. Keywords in den
Uberschriften wertet Google héher.

Auf den Inhalt (Content) kommt es an! Keyword im Text: mehr als 1 % und weniger
als 4 % aller Worter.

Das Keyword auch mal hervorheben mit Fettschrift, Unterstreichen oder
Kursivschrift.

Bilder sagen mehr als Worte. Das ist angenehm flir den Leser und wird von Google
geschatzt. Bilder mit dem Keyword hinterlegen.

Links auf andere Seiten ihrer Domain sind erwinscht. Jeder Seite sollte mindestens
einen Link auf eine externe Webseite bekommen.

10. Ankertexte hinter Links und Bilder legen, natirlich mit dem Keyword

... und dann gibt es noch an die 300 weitere Kriterien, nach welchen

Google lhre Webseite und deren Keywords bewertet ...



Erstellung von Blogartikeln und Seiten

Hinweise zur Erstellung von Beitradgen und Seiten

/1 neuer Beitrag zum Blog

—
Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung von Lambert Schuster — jetzt
mit semantischer Suche

Es ist inzwischen mehr eine Wissensdatenbank als eine bloSe Sammlung von Artikeln zur
Unternehmensberatung — Der Blog von Unternehmensberater Lambert Schuster hat sich zu einem
begehrten Nachschlagewerk entwickelt. Unternehmer und Existenzgrinder ...

»  URL: www.lambertschuster.de/seo-google/wissensdatenbank-zur-unternehmensberatung '
I >  Keyword: Wissensdatenbank I
» Meta Description: .
Die Website von Lambert Schuster ist eine Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung. Mit der
semantischen Suchmaschine findet der Nutzer sich gut zurecht.

I'>  Auszug: |
[ Die Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung der Website von Lambert Schuster ist zu einem |
i Nachschlagewerk fir Unternehmer und StartUps geworden. Dazu wurde eine semantische

L Suchmaschine der SEMPRIA GmbH eingesetzt. Dieses Suchwerkzeug erkennt die Bedeutung ...

Systematik zur Keyword-Optimierung bei der Erstellung eines neuen
Beitrages


http://de.wikipedia.org/wiki/Wissensdatenbank
http://www.lambertschuster.de/
http://lambertschuster.de/blog/

SEO-Tool im Dashboard (1)

So werden wichtige SEO-Elemente direkt gecheckt
WordPress SEQ von Yoast

Generell  Seiten Analyse Erweitert

Snippet Vorschau: Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung mit semantischer Suche
lambertschuster de/seo-google/wissensdatenbank-zur-unternehmensberatung/
Die Website von Lambert Schuster ist eine Wissensdatenbank zur

Unternehmensberatung. Mit der semantischen Suchmaschine findet der Mutzer sich gut
zurecht.

Fokus Keyword: (?)  wissensdatenbank

Your focus keyword was found in:
Article Heading: Yes (1)

Page title: Yes (1)

Page URL: Yes (1)

Content: Yes (19)

Meta description: Yes (1)

SEO-Titel: | ’ Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung mit semantischer Suche

Der Seitentitel istin Suchmaschinen auf 70 Zeichen begrenzt; noch 6 Zeichen verbleiben.

Meta Description: (%) Die Website von Lambert Schuster ist eine Wissensdatenbank zur Unternehmensberatung.
Mit der semantischen Suchmaschine findet der Mutzer sich gut zurecht.

Die meta -Beschreibung wird auf 156 Zeichen begrenzt; noch 2 Zeichen verbleiben.

Keyword-Tool von Yoast — eine Hilfe fiir den schnellen Check der
Keyword-Optimierung



SEO-Tool im Dashboard (2) (@

So werden wichtige SEO-Elemente direkt gecheckt

Die Titelform dieser Seite ist ein wenig lang, bitte ein wenig kirzen.
Das Schlisselwort erscheint in der URL dieser Seite.

Keyword / Phrase erscheint in & (insgesamt 7 mal) Unteriberschnften in Kopie. Obgleich es kein Muss ist, hat
das eine positive Auswirkung auf dein Ranking.

Die Bilder auf dieser Seite enthalten alt-Attribute mit dem Ziel-Schlisselwart.

Diese Seite hat 6 ausgehende Link(s).

Das Schlisselwort taucht im ersten Absatz auf.

Die Keyword-Dichte betragt 2.65%, was toll ist. Das Keyword wurde 21 mal gefunden.

Der Seitentitel enthalt am Anfang das Schlisselwort / die Phrase, um das Hanking zu verbessemn.
Der Seitentitel hat mehr als 40 Zeichen und weniger als die empfohlenen 70 Zeichen.

Bedenken Sie bei der angegebenen Meta-Beschreibung: Wie steht sie im Vergleich zu Mitbewerbern? Kdnnte sie
vielleicht noch attraktiver erscheinen?

Die Meta-Beschreibung enthalt hauptsachlich das Schlisselwort.

There are 791 words contained in the body copy, this is more than the 300 word recommended minimum.

OO0 O 000GOEOGEE O 69

Toll gemacht: dieses Haupt-Keyword hast Du noch nie zuvor benutzt!

Keyword-Tool von Yoast — eine Hilfe fiir den schnellen Check der
Keyword-Optimierung



Onpage-Optimierung

Onpage Analyse der Website lambertschuster.de Stand Mai 2013
Die onPage Analyse

zum Projekt Analyse der Links 82 %

lambert schuster. de — Status Codes der links 94 %

— Linkanzahl 99 %

Analyse des Serverbereichs 90 % — Linktexte 45 %

— Statuscodes 63 % — No-Follow-Links 87 %

— Redirect Ziele 99 % — Verwaiste und schlecht verlinkte Inhalte 86 %
— Antwortzeit 100 %

— Verfligbarkeit 99 % Analyse der Bilder 93 %

— Beschriftungen der Bilder 78 %

Analyse der Metadaten 67 % — Status Codes 100 %

— Der Title-Tag 77 % — Extern gelagerte Bilder 100 %
— Die Meta-Description 1%

— Die Meta-Robots 91 % Analyse der Architektur 82%

— Die Canonicals 100 % — Der Klickpfad 100 %

— Die Verzeichnis-Strukturen 65 %

Analyse der Inhalte 62 % — Blockierte Inhalte 98 %

— Texteinzigartigkeit 0% — URL-Lange 65 %

— Uberschriften 55 % — GET-Parameter 100 %

— Autorenverknipfungen 100 % — Unglltige Dateinamen 86 %

— DateigrolRe 94 % — Sitemaps.xml 58 %

Partnerangebot fiir kostenlose Website-
Optimierung von SENSational Marketing
Onpage-Analyse mitdem Tool von Onpage.org: LAMBERT SCHUSTER (@)

VERTRAUEN UND ERFOLG AN |HRER SEITE "{ .
W=7

... es ist noch viel zu tun


http://lambertschuster.de/firmenbeitrag/sensational-marketing/

Offpage-Optimierung
Backlinks auf Inre Webseite fordern das Inbound-Marketing @

1. Ein natiirlicher Linkaufbau ist immer vorzuziehen. Andere Webseitenbetreiber
finden lhre Webseite besonders gut und setzen von sich aus von ihrer Webeseite
einen Link auf lhre Webseite.

2. Link-Akquise ist der klassische Weg beim Linkaufbau. Befreundete
Webseitenbetreiber verlinken sich.

3. Kommentare liefern Backlinks. Schreiben Sie Kommentare auf Blogs, die Beitrage
mit ahnlichen Themen bringen.

4. Beitrage in Foren mit werthaltiger Beteiligung an Diskussionen bringen weitere
Backlinks.

5. Pressemitteilungen auf online Presseportalen sind zwar arbeitsintensiv bedeuten
aber werthaltige Backlinks.

6. Linkkauf —ich warne ausdriicklich davor. Google sanktioniert den Linkkauf, sofern
er erkannt wird.

7. SoMe-Links: Immer starker im Kommen sind Backlinks von Social Media Seiten wie
Facebook, Xing oder Twitter. Haben Sie schon SoMe-Accounts?

Inbound-Marketing

Onpage Optimierung Offpage

LAMBERT SCHUSTER ({1

(T
=),




Gliederung

Vorstellung S&P Unternehmensberatung

Inbound- und Outbound-Marketing —
Vertrieb und/oder Marketing

Wie das mit Google geht und wie Inbound-
Marketing funktioniert

Analysen zur Website lambertschuster.de
Der Wettbewerb mit dem BDU

LAMBERT SCHUSTER
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Kundengewinnung und ...

Besucher der Website (Betrachtungszeitraum 1 Monat)

Seiten M Impressionen M Klicks
568 90.000 5.500 + 22
75.000 werden angezeigt 5500 werden angezeigt
Besuche Eindeutige Besucher
MU~ 9,186 Mo 7710
_ , Betrachtungsraum 1 Monat
Seitenaufrufe Seiten/Besuch
(September)
o0 16.181 i 4 78 https://www.google.com/analytics/
GOUS[@ Analytics
Durchschnittl. Besuchsdauer Absprungrate

A= 00:02:01 71,52 %

% neue Besuche

80,70 %

LAMBERT SCHUSTER((

VERTRAUEN UND ERFOLG AN |HRER SEITE



https://www.google.com/analytics/

lambertschuster.de

Besucher und Klicks aus Google steigen kontinuierlich an

10.000
lambertschuster.de
9.000 A
Besucher ------- / \
8.000 - Google Klicks aus Google

7.000
A NN
5.000

4.000 \\/// —

3.000 ~ /_/

2.000

1.000

Jan 12 Feb 12 Mrz 12 Apr 12 Mai 12 Jun 12 Jul 12 Aug 12 Sep 12 Okt 12 Nov 12 Dez 12 Jan 13 Feb 13 Mrz 13 Apr 13 Mai 13 Jun 13 Jul 13 Aug 13

VERTRAUEN UND ERFOLG AN IHRER SEITE




Kundengewinnung und Kundenorientierung..

Besucher der Website (Betrachtungszeitraum 1 Jahr)

Gor .;g[e Analytics

® Besuche

10.000

3.000

= === = =T}
Januar 2011 _IuIiEIZ:HWI Januar 2013 Juli 2012 Tanuarzﬂ“l? Juli 2013

Betrachtungsraum
01.08.2010 - 30.09.2013

VERTRAUEN UND ERFOLG AN IHRER SEITE




Kundengewinnung und Kundenorientierung..

Besucher der Website - Momentaufnahme

Go« .;8[(‘.’ Analytics

14.10.2013 um 9:30 Uhr




Seitwert.de — Bewertung (1)

URLlambertschuster.de

Daten vom 21.09.2013 21:54

- seitwert

33,01

von 100 Punkten

Seitwert-Berechnung

(G Gewichtung bei Google:

oo Backlinks und Yahoo:
Externe Wertungen:
Technische Details:
Social Media:

Sonstiges:

lambertschuster.de €-> BDU.de im Vergleich

_,I.HJ Ranking (top 100) .

23889

von 990768 Seiten

7,15/29
4,86/17
2,23/10
8,5/13

5,27 122

2/9

Empfehlen W Twittern

CLLEEESES 5
D) 29
CENES 2
IR 550

el 24

LD 56+ ...

URLiwww.bdu.de

Craten vom 22.09.2013 09:42

(Meuer Test in 15:29 Stunden maglich

+ seitwert

35,84

von 100 Punkten

Seitwert-Berechnung

G Gewichtung bei Google:

09 Backlinks und Yahoo:
Externe Wertungen:

¢ Technische Details:
Social Media:

Sonstiges:

Bl Empfehlen W Twittern

Wl Ranking (top 100)

Scre

15678

von 990824 Seiten

13,24/ 29
5,00/17
3,11/10
35/13
29/22

8/9

LD 164
CLILLd 04
CEERED 31
CLELD o
CEEEEEED 134
CITD 2o


http://www.seitwert.de/

Seitwert.de — Bewertung (2)

Wikipedia.de, BDU.de, lambertschuster.de im Vergleich

Wikipedia BDU LS
Bemerkung
Homepage Homepage Homepage
Google Pagerank 8 6 3 Bewertung von Webseiten
Alexa Rank 6 557.756 508.851 | C/Mmittlung der 1.000.000

meistbesuchten Domains weltweit.
Blekko Hostrank 2.192 47 7 Autoritat der Webseite
Zahlung Backlinks — wie oft wird auf

Ahrefs Backlinks 332.340 21.708 7.552 . .
die Homepage verlinkt
Facebook Shares 11.017 40 40 Zahlung der Shares
Tweets 2.086 5 24 Zahlung der Tweets
Google + Shares 2.018 4 40 Zahlung der Shares

BDU LAMBERT SCHUSTER((@)
Bundesverband Deutscher VERTRAUEN UND ERFOLG AN IHRER SEITE [[[oo—
Unternehmensberater BOU e\, W
o zuveridzssig  kompetent  richtungsweisend
WIKIPEDIA
Diie freie Enzyklopidie

... eine Menge an Kennzahlen ...



WDF * IDF-Analyse ,,Unternehmensberater”

Die TOP 10 Ergebnisse verglichen mit lambertschuster.de

Analyse: Top 10 Ergebnisse fur unternehmensberater

Proof Keyword Filter:

Top 15

lambert
schuster.de
6\ . de.wikipedia.org/wfki/Medienarbe . www.gruenderszene.de/marketing/p
: e,é\do Q;‘é(\ - www.prdienst.de/10gruende.shtml . www.pressearbeit-praktisch.de
}6& (.\@,@ . www.pressearbeit.de . www.kimeta.de/Jobs?q=pressearbei
™ . www.berliner-journalisten-schule - www.amazon.de/Professionelle-Pre
. www.journalistenakademie.de/inde . www.scheidtweiler-pr.de/public-r
www.dlIr.de/pt/desktopdefault.asp . www.sympra.de/pr-agentur/pressea
. www.business-wissen.de/handbuch/ . www.rbseonline.de/11

WDF % I D F'Ana Ivse . www.pressearbeit-bockow.de
Bestimmung, in welchem Verhaltnis bestimmte Worter innerhalb eines Textdokuments oder
einer Website im Verhaltnis zu allen potentiell méglichen Dokumenten gewichtet werden.




WDF * IDF-Analyse ,,Unternehmensberatung”

Die TOP 15 Ergebnisse verglichen mit lambertschuster.de k)

OrlPage.Drg Lambert Schuster  Konto  Ausloggen

lambertschuster.de » Q o

Analyse: Top 10 Ergebnisse fur unternehmensberatung

Proof Keyword Filter:

10 —m @
Q Show all
Top 15
lambert
schuster.de
I ARADINDNT Crilil ICTFHW:};

hier kann ich noch besser werden !!



WDF * IDF - Analyse

Signale der Website BDU: http://www.bdu.de/

OrlPage.Drg Lambert Schuster  Konto  Ausloggen

lambertschuster.de » Q o

Analyse: Signale von www bdu.de/

0 [

7

El Show all

I ARADCDT CrLil ICTCD.‘Z(///%;

Da gibt‘s noch ne Menge Potential




Die Top 10 Titel im Blog (@)

von lambertschuster.de

. . Seitenaufrufe £ n_de uiige LINZIEZ0T " Absprungrate %2 Ausstiege
Sejtentitel ). Seitenaufrufe Besuchszeit auf Einstiege
Seite

15.014 12227 00:02:48 8.472  71,46% 9643 %

% des % des Website- 5, des Website Website-
Gesamtwerts: EEEE;?;;:EEHE,: Durchschnitt: Gesamtwerts: Durchschnitt: Eurcllicpﬂﬂ:
100,00 % (15.014) S| 00:02:48 (0,00 %) | 100,00 % (B8.472) 71,46 % (0,00 %) e
(12.227) (0,00 %)
[l 1 Stundensaiz als Selbstandiger oder 1.425 1.255 00-09:06 1.200 78,75 % 76.42 %
Freiberufler bei Dienstleistungen 1
0| 2 Jeschatsessen Bewirtungsbeleg 1.046 977 00:05:12 959 93,64 % 91,49 %
[] 3 Verrebshandbuch - kurz und bindig 974 787 00:02:46 657 78.39 % 70,02 %
zum kostenlosen Download
Unternehmensberater in
[C1 4. Kaéln,Bonn,Diusseldorf fir KMU | S&P 577 450 00:01:32 368 51.90 % 458,01 %
Unternehmensberatung
o . :
B s i;ggﬁg:ieme”ung Wi erstelle ich ein 558 436 000334 401 63.84 % 6577 %
[l Marketingplan und Vertriebsplan - 542 430 00:04:01 436 78,21 % 74,54 %
Anleitung zur Erstellung
Unternehmensberater Kiln, Bonn, . o o
- T Dortmund; S&F Unternehmensberatung e 324 00:01:56 2 5182 % 45,75 %
Erstellung Gewinn- und Verlustplan . o o
- 8 GuV, auch Rentabilitatsplan genannt L84 286 00:02:13 226 61,95 % 54,18 %
Wie erstelle ich einen Liguiditatsplan fiir . o o
] 9. KMU und Existenzgrander? 271 175 00:02:08 132 46,97 % 48,71 %
=R Stundensatz als Selbstandiger oder 263 214 00-04-05 70 4571 % 46.01 %

Freiberufler bei Dienstleistungen 2



Technologie der Suchenden

Mobile und Tablet bestimmen die Zukunft SRR

Geritekategorie Besuche W+ SeiteniBezuch Durchschnittl. Besuchsdauer % neue Besuche Absprungrate
83,10 % » 9,18 % 9,05 % % 9,42 % # 5,84 %%
93627 v=. 51.135 1,89 vs. 2,08 00:02:08 vs. 00:02:21 80,38 % v=. 7625 % 63 48 % vs. 64,71 %
1. desktop
19.08.2012 - 15.09.2013 83.426 1,93 00:02:11 81,01 % 67,51 %
19.08.2011 - 15.09.2012 48.048 210 00:02:23 76,69 % 64,38 %
Anderung in % 73,63 % 7,94 % 8,39 % 5,63 % 4,87 %
{ mabile \
19.08.2012 - 15.09.2013 5.961 1,345 00:01:05 78,59 % 81,60 %
19.08.2011 - 15.09.2012 1.868 1,66 00:01:25 75,37 % 75.21 %
Anderung in % 219,11 % 18,63 % 23,46 % 4,27 % 8,49 %
3. tablet
19.08.2012 - 15.09.2013 4.240 1,87 00:02:35 70,40 % 59,10 %
19.08.2011 - 15.09.2012 1.219 214 00:02:12 59,97 % 51,53 %
\ﬁnderung in % / 247,83 % 12,37 % 17,90 % 17,40 % 12,32 %

LAMBERT SCHUSTER(|

VERTRAUEN UND ERFOLG AN |HRER SEITE |

Ist lhre Webseite ,Responsive”?



Gliederung

Gute Position bei Google fir den Unternenmensberater

Vorstellung S&P Unternehmensberatung

Inbound- und Outbound-Marketing —
Vertrieb und/oder Marketing

Wie das mit Google geht und wie Inbound-
Marketing funktioniert

Analysen zur Website lambertschuster.de
Der Wettbewerb mit dem BDU

LAMBERT SCHUSTER
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Wie toppe ich den BDU?
Wer hat das Rennen gewonnen?
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Google-Positionierungen Keyword|,Unternehmensberater”
Einstel/ung{lnkognito »,Bonn”| [ca. 3.000.000 Suchergebnisse]

LS

BDU

Wikipedia

ETOTTT
ETOTTT
€T0T 0T
ET0T60

cToT'8o

ETOT'LO

cT'0T'90

ETOT'SO

cTorTto

ET0T'E0
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€T°60°0€

€T'60'6¢

€T°60'87
€T°60°LT
€T°60°97
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ET601T
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€1°60°7T
ET60TT

€T'60'0¢

€T°60°6T
 €T°60°8T
E€T'60°LT
€T°60°9T
€T°60°ST
ET'60HT

cre0ct

ET'60°CT
ET'60'TT
€T°60°0T
€T°60°60
 €T°60°80
ET60°L0

€T'6090

€T'60°50

cT'60t0

€T°60°€0
€T°60°70
€T°60°TO
E€T'80TE
€T'80°0¢
€T°80°67
| €1'80°8C

Wie toppe ich den BDU?
Wer hat das Rennen gewonnen?
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Google-Positionierungen Keyword|,Unternehmensberater”
Einste/lung{ Inkognito ,,Deutschland”| [ca. 3.000.000 Suchergebnisse]
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| €T'80°TT
| €T'80°60
| €T'80°L0
| €1°80°S0
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Wie toppe ich den BDU?
Wer hat das Rennen gewonnen?



Zusammenfassung

10 wichtige Elemente zum Inbound-Marketing

Das richtige CMS (die richtige Software) fiir die Webseite
Vorsicht mit guten Bekannten bei der Erstellung lhrer Webseite

Auf den Inhalt (Content) lhrer Webseite kommt es beim Inbound-Marketing an

B w N oe

Wie Google tickt und wie Sie Google zum Inbound-Marketing Gber Ihre Webseite
nutzen kénnen

Zwei Saulen fiihren zur Suchmaschinenoptimierung (SEO) bei Google
Google ist ein Monopolist — Inbound-Marketing heit bei Google ganz vorn stehen
Wie finde ich das richtige Keyword fiir mein Inbound-Marketing?

Kochrezept der Onpage-Optimierung lhrer Webseite fir Ihr Inbound-Marketing

© 0 N oW

Offpage-Optimierung fur Ihre Webseite fordert Inbound-Marketing

10. Onpage-Optimierung und Offpage-Optimierung zum Inbound-Marketing — Sie
mussen es tun

... und dann gibt es noch an die 200 weitere Kriterien, nach welchen
Google lhre Webseite und deren Keywords bewertet ...



S&P Unternehmensberatung

Lambert Schuster

Griindungs- Griinder- Potenzial- Turn Around Runder Tisch Nachfolge-
beratung coaching beratung Management beratung
vor der Festigung Wachstum Sanierung Verhinderung Findung eines
Grandung ab Grindung im besten Alter % aus der Krise einer Insolvenz Nachfolgers
http://lambertschuster.de/
Bilder:
Fotolia.de
Studte Cartoons
onpage.org
avatter
Lambert Schuster
Pixelio.de
i-stock.de

LAMBERT SCHUSTER((C
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http://lambertschuster.de/

